Risikokapital!Offensive

Co-Investment fur innovative Startups
in der Fruhphase
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Mehr Schlagkraft

fur innovative
Durchstarterinnen

Eine gute Idee ist nur der Anfang. Um daraus ein
erfolgreiches Unternehmen zu machen, braucht
es Schubkraft — sprich Kapital. Genau hier setzt die
Risikokapital!Offensive der Steirischen Wirtschafts-
forderung SFG an: Sie bringt Eigenkapital fiir innovative
DurchstarterInnen. Gemeinsam mit erfahrenen Privatin-
vestorlnnen — Business Angel oder Venture-Capital-
Unternehmen — investieren wir Venture Capital in Ihr
Projekt und 6ffnen die Tiren zu unserem Know-how und
Netzwerk.

D Wir finanzieren

den Kapitalbedarf fiir den Aufbau des Unternehmens mit.
Dazu zdhlen vor allem

» Personal- und Sachaufwand, insbesondere im Zusam-
menhang mit Forschungs- und Entwicklungsvorhaben

» Aufwendungen fiir den Aufbau von Vertriebswegen
» Investitionen
» Working Capital

D Unsere Zielgruppe sind

innovative Kleinst- und Kleinunternehmen (weniger
als 50 MitarbeiterInnen) in der Seed- bzw. Startup-Phase
(Griindung vor max. 5 Jahren), die noch keine Gewinne
ausgeschuttet haben und nicht durch einen Zusammen-
schluss gegriindet wurden; der Anteil der GriinderInnen
am Unternehmen betragt mind. 50 %; vorzugsweise
Unternehmen, die den Bereichen Mobility, Green Tech und
Health Tech zuzuordnen sind.

Mehr Info zu den Finanzierungsaktionen der SFG
Steirische Wirtschaftsférderungsgesellschaft m.b.H.,

Nikolaiplatz 2, 8020 Graz, Tel. 0316/70 93-0,
finanzierung@sfg.at

D Die Beteiligung erfolgt

als Eigenkapital in Form von Venture Capital im Ausmafi
von max. 500.000 Euro. Diese Form der Beteiligung
ist eine =zeitlich befristete, direkte Unternehmens-
beteiligung am  Nominalkapital der Kapital-
gesellschaft. Die Beteiligung erfolgt immer gemeinsam
mit erfahrenen und qualifizierten PrivatinvestorInnen
(Business Angel oder Venture-Capital-Unternehmen);
die SFG beteiligt sich mit max. der zweifachen Hohe
des Privatinvestments. Als Exit-Szenario haben die
GriinderInnen die Option, die Gesellschaftsanteile der
SFG wieder zurlickzukaufen.

D Was noch wichtig ist

» Die Unternehmensgriindung ist bereits erfolgt (direkte
Beteiligung der GriinderInnen von mind. 50 %).

» Verwertbare Entwicklungsresultate sind bereits erzielt
worden, z. B. Vorliegen eines Produktprototyps.

» Sie sind ein qualifiziertes Team von GriinderInnen,
welches bereits einen erkennbaren Eigenbeitrag
geleistet hat.

» Das Projekt wurde von einem Business Angel oder
Venture-Capital-Unternehmen positiv bewertet und
dieser/dieses hat nachweislich ein Investment-
interesse bekundet.

» Das Geschdftsmodell muss Uber ein hohes Innova-
tions- und Marktpotenzial verfiigen.

» Ein schlissiger Businessplan flr die Projektprifung
liegt vor.




